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“… In Annerkennung der Bedeutung von kleinen und mitt-
leren Unternehmen/Mittelstand für das Wirtschaftswachs-
tum und die Schaffung von Arbeitsplätzen, würdigten beide 
Seiten das Wachstum der bilateralen Investitionen und den 
Erfolg des Programms “Make in India Mittelstand”, das deut-
sche Mittelständler unterstützt, die in Indien investieren und 
dort geschäftlich aktiv sind….” 

(Auszug aus der gemeinsamen Erklärung  
der 7. deutsch-indischen Regierungskonsultationen,  
Neu-Delhi, Oktober 2024)



Dies ist der richtige Zeitpunkt, um sich Indiens Wachs-
tumsgeschichte anzuschließen. Wenn Indiens Dynamik auf 
Deutschlands Präzision trifft, wenn Deutschlands Ingeni-
eurskunst auf Indiens Innovation trifft, wenn Deutschlands 
Technologie mit Indiens Talent kombiniert wird, dann zeich-
net sich eine bessere Zukunft für die indo-pazifische Region 
und die Welt ab.

Premierminister Narendra Modi
18. Oktober 2024, 18. Asien-Pazifik-Konferenz  
der deutschen Wirtschaft (APK 2024)

Indien entwickelt sich zu einem wichtigen Zentrum für Di-
versifizierung und de-risking sowie zu einem Knotenpunkt 
des globalen Handels und der Produktion. Angesichts die-
ser Situation ist jetzt der beste Zeitpunkt für deutsche Un-
ternehmen, in Indien zu produzieren und für die Welt zu 
produzieren.

Wenn zwei der weltweit führenden Volkswirtschaften zu-
sammenarbeiten, können wir eine Kraft für das globale 
Wohl werden, und das Dokument „Focus on India“ bietet da-
für einen Blaupause. Darin werden der ganzheitliche Ansatz 
und das Engagement Deutschlands für die strategische 
Partnerschaft deutlich.
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Deutschland ist einer der wichtigsten Partner Indiens in den Be-

reichen Handel, Investitionen und Technologie. Die Beziehungen 

zwischen unseren beiden Nationen sind im Laufe der Zeit im-

mer enger geworden. Indien bietet deutschen Unternehmen ein 

stabiles und wachstumsorientiertes Geschäftsumfeld und einen 

unübertroffenen Marktumfang.

Das Engagement für eine weitere Vertiefung der wirtschaftli-

chen Beziehungen durch verstärkten Handel und Investitionen 

wurde bei aufeinanderfolgenden bilateralen Regierungskonsul-

tationen (IGCs) und der 18. Asien-Pazifik-Konferenz (APK), die im 

Oktober 2024 in Neu-Delhi stattfand, immer wieder bekräftigt. 

Zahlreiche erfolgreiche mittelständische Unternehmen, die oft 

als „Hidden Champions“ bezeichnet werden, dominieren ihre je-

weiligen Branchen. Die wirtschaftliche Stärke Deutschlands wird 

vor allem auf seine kleinen und mittelständischen Unternehmen 

zurückgeführt, die für ihre Expertise in Fertigung und Technolo-

gie bekannt sind. Indiens Vorteile liegen in seinem großen Pool 

an qualifizierten Fachkräften, einem florierenden innovations-

getriebenen Ökosystem, einer sich schnell entwickelnden Infra-

struktur und einem riesigen Markt.

Ich bin zuversichtlich, dass wir durch die Bündelung der Stärken 

beider Nationen die wirtschaftliche Zusammenarbeit zwischen 

Indien und Deutschland auf ein noch höheres Niveau heben 

können. Die indische Regierung hat einen klaren politischen Wil-

len und die Absicht gezeigt, die Wirtschaft zu reformieren, die 

Geschäftstätigkeit zu erleichtern und Investitionen zu fördern. 

Die meisten Sektoren sind nun für 100 % ausländische Direk-

tinvestitionen (ADI) auf dem “automatischen Weg” offen. Diese 
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proaktiven Maßnahmen haben zusammen mit einer Reihe von 

Geschäfts-, Finanz- und Rechtsreformen zu einem deutlichen 

Anstieg der Zuflüsse ausländischer Direktinvestitionen geführt. 

Darüber hinaus haben wir einen Fast-Track-Mechanismus einge-

führt, der eine rasche Lösung aller Probleme gewährleistet, mit 

denen deutsche Unternehmen, die in Indien tätig sind, konfron-

tiert sind.

Die indische Botschaft in Berlin hat früh die Notwendigkeit er-

kannt, sich professionell mit den Geschäfts- und Investitionsan-

forderungen des deutschen Mittelstands und von Familienunter-

nehmen zu befassen. Um dieser Nachfrage gerecht zu werden, 

haben wir im September 2015 gemeinsam mit Invest India, meh-

reren Landesregierungen und institutionellen Partnern aus In-

dien und Deutschland das Programm „Make in India Mittelstand 

(MIIM)“ ins Leben gerufen, das eine umfassende Unterstüt-

zungsplattform für den Markteintritt in Indien bietet.

Im Rahmen des MIIM-Programms werden mittelständischen Un-

ternehmen verschiedene Unterstützungsleistungen angeboten, 

darunter regelmäßige Workshops, Seminare und Webinare zu 

wichtigen Investitionsthemen, maßgeschneiderte Projektunter-

stützung bei spezifischen Fragen im Zusammenhang mit dem 

Markteintritt in Indien sowie Unterstützung bei der Einholung 

von Genehmigungen und Freigaben von zentralen und staatli-

chen Behörden in Indien. Diese Dienstleistungen haben das MI-

IM-Programm zu einem lokalen Schnellzugang für deutsche mit-

telständische Unternehmen gemacht, die eine Präsenz in Indien 

aufbauen möchten.

Es ist sehr ermutigend zu beobachten, dass der deutsche Mittel-

stand dem MIIM-Programm seit Jahren sein Vertrauen schenkt 

und großes Interesse daran zeigt. Ich bin zuversichtlich, dass 

dieses Programm in Zukunft noch mehr deutsche Mittelstand-

sunternehmen dazu motivieren wird, Chancen zu erkunden und 

ihre Geschäftstätigkeit auf dem indischen Markt auszuweiten. 

Auch im zehnten Jahr seines Bestehens wird das MIIM-Pro-

gramm umfassende Unterstützung in jeder Phase des Marktein-

trittsprozesses bieten. In diesem Zusammenhang versichere ich 

Ihnen die volle Unterstützung des MIIM-Projektteams, der indi-

schen Botschaft in Berlin und der indischen Generalkonsulate in 

Frankfurt, Hamburg und München. Unsere Teams sind bestens 

darauf vorbereitet, einen kooperativen, reaktionsschnellen und 

flexiblen Ansatz zu verfolgen, um den reibungslosen Marktein-

tritt von MIIM-Mitgliedsunternehmen in Indien zu gewährleisten.

Ich wünsche Ihnen eine erfolgreiche und fruchtbare Partner-

schaft mit dem MIIM-Programm und freue mich darauf, die 

deutsch-indische Wirtschaftskooperation gemeinsam zu neuen 

Höhen zu führen.

Ajit Gupte

Botschafter von Indien

Deutschland
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Make in India Mittelstand (MIIM)

Einführung
MIIM ist eine Plattform, die ein breites Spektrum an Unter-
stützungsleistungen bietet, die deutsche Mittelständler und 
Familienunternehmen beim Eintritt in den indischen Markt in 
Anspruch nehmen können. MIIM ist Teil der „Make in India“–  
Initiative und ein Programm zur Erleichterung von Investitionen, 
zur Förderung von Innovationen, zur Verbesserung der  
Kompetenzentwicklung, zum Schutz des geistigen Eigentums 
und zum Aufbau einer erstklassigen Fertigungsinfrastruktur.

Das MIIM-Programm bietet alle Unterstützungsleistungen wie 
Strategieberatung, Fusionen und Übernahmen, Unterstützung 
beim Markteintritt, steuerliche und rechtliche Unterstützung, Fi-
nanzdienstleistungen, Projektfinanzierung, lokale Dienstleistun-
gen, technologische Zusammenarbeit, Erleichterung bei Geneh-
migungen durch zentrale und staatliche Behörden – alles unter 
einem Dach.

Der MIIM-Vorteil
MIIM kombiniert Leistungen der Regierungsbehörden und  
des Privatsektors. Es bietet bedarfsgerechte Leistungen zur  
Unterstützung des Markteintritts mit zusätzlichen Vorteilen 
durch die Möglichkeiten der teilnehmenden Unternehmen 
an besonderen Workshops teilzunehmen, sich zu vernetzen,  
Informationen auszutauschen und mehr. Das MIIM-Programm  
verfügt über ein ausgebautes Netzwerk von MIIM-Programm- 
Partnern, die die teilnehmenden Unternehmen unterstützen. Es 
wurden erstklassige Partner ausgewählt, um dem Mittelstand  
unabhängige professionelle Beratung und Unterstützung zu bieten.

MIIM unterstützt alle fünfundzwanzig „Make in India“-Branchen, 
u.a. Unternehmen aus dem Fertigungs-, Technologie- und  
Dienstleistungssektor. Der Markteintritt der teilnehmenden  
Unternehmen wird genau nachverfolgt, um ihren Erfolg  
sicherzustellen.
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Das MIIM-Programm unterstützt die Pläne deutscher mittelstän-
discher Unternehmen für Indien in jeder Phase, einschließlich 

Marktstudien

Recht und Steuern

HP-Support

Standortanalyse &  
Landzuteilung

Kontakt mit der Regierung

Finanzstrukturberatung

Service und Unterstützung

EINFÜHRUNG IN DAS PROGRAMM

Einstieg, Einrichtung und Umsetzung. Einige der im Rahmen des 
Programms angebotenen Dienstleistungen sind:
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Geplante Investitionen
Seit seiner Einführung im September 2015 hat das MIIM- 
Programm mehr als 224 deutsche mittelständische Unterneh-
men mit einem deklarierten Investitionsvolumen von über 2,14 
Milliarden Euro unterstützt.

Angesichts des anhaltenden Interesses des deutschen  
Mittelstandes am indischen Markt steigt die Zahl der teilneh-
menden Unternehmen kontinuierlich an. 

72 neue Fertigungsanlagen

53 Expansionsprojekte 

68 Tochtergesellschaften

Über
E 2.14 Milliarden

Das MIIM-Programm und seine Austauschplattformen sind eine hervorragende Möglichkeit, um mit den aktuellen politischen 
und regulatorischen Entwicklungen in Indien in Kontakt zu bleiben. Ich kann jedem deutschen mittelständischen Unternehmen 
nur empfehlen, die professionellen MIIM-Mitarbeiter kennenzulernen, um mehr über Indien zu erfahren und deren Anleitung 
und Unterstützung bei der Aufnahme oder Erweiterung des Geschäfts in Indien zu nutzen. Herr Jan Ehlen, Verantwortlicher für 
Regierungsangelegenheiten Asien & Mitglied der Deutsch-Indischen Automobil Arbeitsgruppe, BMW Group
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Unternehmen können sich mit allen Fragen und Proble-
men im Zusammenhang mit bestehenden oder potenziellen  
Investitionen in Indien über eine Hotline an das MIIM-Team  
wenden.

Anfragebearbeitung über die Hotline
n	 Unternehmen können ihre Anfragen über die unten  

angegebene MIIM E-Mail-Adresse oder Hotline stellen.  
Die Anfrage erreicht direkt das MIIM-Team.

n	 Je nach Inhalt der Anfrage wird diese an den entsprechen-
den MIIM-Partner weitergeleitet. Bevor entschieden wird, 
wer in Ihrem Fall der richtige Partner ist, um Ihre Fragen zu 
klären, wird das MIIM-Team sich ggf. telefonisch oder  
persönlich mit Ihnen in Verbindung setzen.

n	 Die Erstberatung des Unternehmens erfolgt durch den  
zuständigen Partner entweder in Form von Telefonaten,  
persönlichen Treffen oder einem maßgeschneiderten  
Workshop

n	 Eine weitere Beratung durch das MIIM-Team zu weiteren  
Themen ist im Anschluss möglich.

MIIM Hotline “Der Ansprechpartner 
für den deutschen Mittelstand”

Die Website des MIIM-Programms versorgt mit regelmäßigen 
Updates und Informationen über wiederkehrende Themen wie 
Steuer- und Rechtsfragen, Veränderungen der gesetzlichen 
Rahmenbedingungen, Investitionsstandards usw.. Es versorgt 
ebenso mit nützlichen Richtungsaktualisierungen und Portalen.

Webseite und Online-Informationen
n	 Nützliche Themenbereiche

•	 Steuer- und Rechtsfragen

•	 Periodisch erscheinende Branchenberichte

•	 Nützliche Links: Links zu neuen Portalen der indischen 
Regierung sowie Dokumente über gesetzliche  
Neuerungen in Indien

•	 Anstehende Events: Aktualisierung zu MIIM-Events,  
Workshops, Webinars, Exchange Platforms	

•	 Presseportal: MIIM-Broschüren, Newsletter,  
Erfahrungsberichte, Pressemitteilungen

MIIM im Internet “Vernetzt und  
auf dem neuesten Stand bleiben”

Service und Unterstützung

DAS MIIM-TEAM VERSORGT SIE AUCH IN DEN SOZIALEN NETZWERKEN 
MIT REGELMÄSSIGEN UPDATES ZUM PROGRAMM UND 

RELEVANTEN THEMEN ZUM GESCHÄFTSLEBEN IN INDIEN

https://www.facebook.com/IndiaInGermany  

www.linkedin.com/miimgermany

https://twitter.com/eoiberlin

KONTAKTIEREN SIE UNS UNTER

Tel: +49-(0)30-25795514

E-Mail: miim@indianembassy.de
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MIIM Workshops “Maßgeschneidert 
für den deutschen Mittelstand”

Der Beitritt zur MIIM-Initiative hat unserem Unternehmen viele wertvolle Erkenntnisse gebracht, die von Steuerthemen bis 
hin zur Ausbildung von Arbeitskräften reichen. Obwohl wir seit Jahrzehnten mit einer börsennotierten Tochtergesellschaft in 
Indien präsent sind, hat uns das Programm dabei geholfen, unsere potenziellen Wachstumspläne für Indien zu erweitern. Ein 
maßgeschneiderter Workshop hat uns tiefgreifende Einblicke in die zukünftige Entwicklung in Indien gegeben und uns mehr 
Gewissheit darüber verschafft, in welche Richtung die indische Politik in Bezug auf ausländische Direktinvestitionen tendiert.
Herr Dirk Arhelger, Leiter Group Treasury & Investor Relations, INEOS Styrolution Group GmbH

Schlüsselthemen in MIIM-Workshops

n	 Markteintritt-Themen:
•	 Strategieberatung
•	 Standortbestimmung
•	 Beschaffung
•	 Standortbewertung
•	 M&A

n	 Unterstützung des operative Markteintritts
n	 Personalwesen:

•	 Arbeitsrecht
•	 Kulturelle Unterschiede
•	 Rekrutierung geeigneter Mitarbeiter

n	 Steuern & rechtliche Aspekte
n	 Finanzierungsdienstleistung / Projektfinanzierung
n	 Technologiezusammenarbeit
n	 Erleichterung von Genemigungen von zentralen und  

staatlichen Stellen
n	 Rolle der Regierungsbehörden

MIIM-Workshops finden in ganz Deutschland mit MIIM-Partnern zu 
einer Vielzahl von Themen statt, die für deutsche mittelständische 
Unternehmen im Zusammenhang mit dem Markteintritt und dem 
Indiengeschäft relevant sind.

MIIM-Workshop:
n	 Kostenfrei für alle Mitglieder
n	 Workshops an diversen Standorten in Deutschland
n	 Durchführung zumeist in kleinen Gruppen, um interaktivere 

und zielgerichtetere Diskussionen zu begünstigen
n	 Erfahrungsaustausch mit deutschen mittelständischen  

Unternehmen, die bereits in Indien tätig sind
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Service und unterstützung

Die Austauschplattformen dienen dazu, alle am MIIM-Programm 
beteiligten Akteure und diejenigen, die sich für die Stärkung 
der bilateralen Wirtschaftsbeziehungen zwischen Indien und 
Deutschland einsetzen, zusammenzubringen.

An den Austauschplattformen nehmen hochrangige Vertreter 
der Regierungen Deutschlands und Indiens teil, darunter politi-
sche Entscheidungsträger, Branchenführer sowie Vertreter von 
Expertengremien und Hochschulen.

Die Austauschplattformen bringen einen Querschnitt unter-
schiedlicher Teilnehmer zusammen, um einen freien Diskus-
sionsfluss, Austausch von Ideen und den Aufbau langfristiger 
Partnerschaften zu ermöglichen.

Austauschplattformen werden in der Regel von spezialisierten 
Workshops, Seminaren und Podiumsdiskussionen begleitet. Die 
Teilnehmer der Austauschplattform haben dadurch einen dop-
pelten Vorteil – der Vernetzung und der zum Nachdenken anre-
genden Diskussionen.

Ablauf:
n	 Kostenfreie Teilnahme nach vorheriger Anmeldung
n	 Veranstaltung kombiniert mit MIIM-Workshops,  

Podiumsdiskussionen zu relevanten Themen für  
Geschäftsaktivitäten in Indien

MIIM Austauschplattform
“Gelegenheit zur Venetzung“
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Mit Freude sind wir Indiens MIIM-Initiative beigetreten. Wir haben eine neue Technologie entwickelt, mit der aus  
Getreidestroh äußerst effizient Energie erzeugt werden kann. Daher suchen wir nach möglichen Geschäftschancen  
in Indien und haben uns dem MIIM-Programm angeschlossen. Wir würden aufgrund der Unterstützung durch  
das Programm künftig gern in Indien investieren.	  
Dr. Oliver Lüdtke, COO, VERBIO – Vereinigte BioEnergie AG

Webinare halten die MIIM-Unternehmen auf dem Laufenden über die 
neuesten Entwicklungen und verfügbaren Unterstützungsleistun-
gen. Die Webinare werden in der Regel monatlich von MIIM-Part-
nern in ihrem jeweiligen Fachgebiet durchgeführt. Die Themen 
werden auf der Grundlage der neuesten Entwicklungen in Indien 
und auf Anfrage von MIIM-Unternehmen ausgewählt.

Ablauf:

n	 Kostenfrei für alle Mitgliedsunternehmen
n	 Dauer: ca. 2 Stunden, einschließlich einer interaktiven  

Fragerunde
n	 Die Themen umfassen:

•	 Standortwahl in Indien 

•	 Steuern auf Waren- und Dienstleistungen (GST)

•	 Herausforderungen in der indischen Lieferkette

•	 Gesetzesänderungen zu direkten und indirekten  
Steuern

•	 Gestaltung von Verrechnungspreisen 

•	 Produktzertifizierung 

•	 Investitionsmöglichkeiten in den jeweiligen  
Bundesstaaten Indiens 

•	 Finanzierung deutscher Investitionen in Indien

•	 Alle anderen Themen, die für Mitgliedsunternehmen  
von Interesse sind

MIIM Webinar 
„Monatliche Veranstaltungen mit  
Fachexperten – online sowie in  
Präsenz“
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Follow-Up-Prozess

Service und unterstützung

Das MIIM-Team führt regelmäßig Follow-up-Gespräche mit den 
Mitgliedsunternehmen durch, um deren Pläne und Engpässe in 
Indien zu verstehen, mit denen sie konfrontiert sind.

n	 In diesem Rahmen wird telefonisch besprochen:

•	 Status der Indien-Pläne: kurz- und mittelfristige Ziele 

•	 Bei eventuellen Engpässen: Unterstützung durch  
das MIIM-Team  

n	 Unternehmen sind herzlich eingeladen, ihre Pläne und  
Ziele in Bezug auf ihre Investitionen in Indien mitzuteilen  
sowie alle Probleme zu benennen, die bei der Umsetzung 
solcher Pläne auftreten können. Das MIIM-Team bietet  
seine Unterstützung und Dienstleistungen zur Behebung  
solcher Probleme an. 

n	 Regelmäßige Kommunikation mit den MIIM-Unternehmen 
ermöglicht eine genaue Beobachtung und, bei Bedarf, eine 
Kurskorrektur.

14
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Die Aufnahme als Mitglied hängt von verschiedenen Kriterien 
ab. Die Einschränkung ist erforderlich, damit wir unser Ziel, un-
seren Mitgliedern eine hochwertige Unterstützungsleistung an-
zubieten, erreichen können.

Jedoch ist zu berücksichtigen, dass die Größe, der Umsatz des 
Unternehmens oder auch das geplante Investitionsvolumen ge-
rade nicht entscheidend ist. Vielmehr können sich Unternehmen 
mit einer klaren Absicht und dem Vorhaben, Teil von „Make in 
India“ zu werden, sicher sein, aufgenommen zu werden. 

Sollten Sie daran interessiert sein, ein Teil des Programms zu 
werden, wenden Sie sich bitte schriftlich an das MIIM-Team der 
indischen Botschaft oder an die MIIM-Hotline.

Aufnahmeprozess

Das MIIM-Programm mit seinen Workshops und Aktivitäten hat uns ermöglicht, unsere Geschäftspläne in Indien relativ  
zügig umzusetzen, obwohl das Land von Investoren normalerweise eine gehörige Portion Geduld erfordert. Wir sind äußerst 
zufrieden mit der Unterstützung, die wir durch das MIIM-Team erhalten haben und können anderen Unternehmen nur  
empfehlen, am Programm teilzunehmen, wenn sie einen Markteintritt oder eine Expansion in Indien anstreben. 
Herr Christopher Sanders, Leitender Vizepäsident, Leopold Kostal GmbH

Das MIIM-Team wird sich im Anschluss persönlich bei Ih-
nen melden, um über Ihr Vorhaben und die möglichen 
Unterstützungsleistungen durch MIIM zu besprechen.

Sofern das Unternehmen alle Kriterien erfüllt, wird dieses so-
dann vom MIIM-Team benachrichtigt. 

Beachten Sie vor allem den besonderen Vorteil, dass die Teil-
nahme am Programm gebührenfrei ist. Die Mitgliedschaft ist an 
keinen bestimmten Zeitrahmen gebunden. Vielmehr können Un-
ternehmen selbst entscheiden, wie lange sie Teil des MIIM-Pro-
gramms sein möchten.
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PARTNER

Indische Botschaft, Berlin
Initiator

Herr Sreekumar N. Veetil

Marketingbeauftragter

Email:	 com3.berlin@mea.gov.in 

Tel: 	 +49-30-25795505

Embassy of India
Berlin, Germany

MIIM Team

Das MIIM Programm ist eine Initiative der Indischen Botschaft Berlin.

Das MIIM-Team ist für die Programmführung verantwortlich und kann bei jeglichen Fragen im 
Zusammenhang mit dem MIIM-Programm angesprochen werden. Das Team der Botschaft ist bestrebt, 
zusammen mit den MIIM-Programmpartnern, Unternehmen durch diese Initiative die bestmögliche 
Unterstützung zukommen zu lassen.

Dr. Dinesh Antil 

Stellvertretender Leiter des MIIM Programms
Erster Sekretär (Wirtschaft & Handel)

Email:	 com.berlin@mea.gov.in
Tel.: 	 +49-30-25795301

Mr. Pawan Saharan

Attaché
(Handel)

Email:	 project1.berlin@mea.gov.in
Tel.: 	 +49-30-25795821

Herr Manish Chauhan

Marketingleiter

Email:	 com4.berlin@mea.gov.in

Tel: 	 +49-30-25795403
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Partner für Steuer- & 

Rechtsfragen

Embassy of India
Berlin, Germany

Die MIIM-Informationen gaben uns das Vertrauen, in den Automobilsektor einzusteigen. Aufgrunddessen starten wir in  
der gleichen Gegend den Aufbauf unseres zweiten Werks für Herstellung von Aluminiumschmiedeprodukten.  
MIIM bot uns einen maßgeschneiderten Workshop an, wo wir Themen wie Verrechnungspreise und andere Steuerfragen  
erörtern konnten.	
Herr Kumar Subramaniam, Geschäftsführer, GSB Group GmbH

Partn
er- 

ka
m

m
er

Knowledge

Partner

Fi
na

nz
ie

ru
ng

s-
 

pa
rt

ne
r 

Länderpartner

Agentur für 
Investitions-

förderung und 
-erleichterung

Te
ch

n
o

lo
gi

e-
pa

rt
n

er
 



18

PARTNEr

Knowledge Partner und Partner für Steuer- und Rechtsfragen, 
Deutschland:

Seit mehr als 45 Jahren berät Rödl & Partner deutschsprachige 
mittelständische Unternehmen bei ihrer weltweiten Expansion 
mit 5.260 Fachleuten in 107 eigenen Büros in 50 Ländern welt-
weit.
	
Rödl & Partner ist auf grenzüberschreitende Beratung in den 
Bereichen Recht, Steuern und Wirtschaftsprüfung in Indien und 
Deutschland spezialisiert. 

Leistungen

Kostenfreie Leistungen
n	 Q & A Anrufe in Bezug auf grundlegende rechtliche 

und steuerliche Fragen

n	 Regelmäßige Updates zu den neuesten rechtlichen 
und steuerlichen Entwicklungen in Indien

Kostenpflichtige Leistungen
n	 Gesellschaftsgründung

n	 Gesellschafts- und Zivilrecht

n	 Fusionen und Übernahmen, Due Diligences

n	 Steuerliche Strukturierung und Verrechnungspreise

Die Beratung für Indien erfolgt durch das spezialisierte India- 
Team in Nürnberg in Deutschland, sowie durch über 150  
Experten in den Rödl & Partner-Büros in Delhi, Mumbai, Pune, 
Bangalore, Chennai und Ahmedabad in Indien.

n	 Permanent establishment, Quellensteuern

n	 Internationale Expatriate-Beratung

n	 Tax compliance und Steuerregistrierungen

n	 Zoll, indirekte Steuern / GST

n	 Steuerprüfung und Steuerstreitbeilegung

n	 Outsourcing von Geschäftsprozessen

18
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Partner Agentur:

Invest India ist Indiens nationale Behörde für Investitionsförderung 
und –erleichterung und wird von der Abteilung für Industrie- und 
Binnenhandelsförderung (DPIIT) des Ministeriums für Handel 
und Industrie der indischen Regierung gefördert. Sie ist erste 
Anlaufstelle für potenzielle Investoren. Das Team besteht aus 

Kostenfreie Leistungen

Investitionsvorbereitung
n	 Informationen über Gesetze zu ausländischen 

Direktinvestitionen und sonstige Richtlinien

n	 Informationen zu Rechts-, Steuer- und  
Regulierungsfragen

Investitionsdurchführung
n	 Unterstützung bei der Auswahl von Standorten,  

Anleitung bei Landzuteilungsverfahren und  
Unterstützung bei der Partnersuche – JV-Partner  
(in Zusammenarbeit mit den Industriekammern) 

Wir haben eine bereichernde Erfahrung mit diesem einzigartigen MIIM-Programm gemacht, da es sich auf die Anforderungen 
kleiner und mittlerer Unternehmen konzentriert, die im Allgemeinen zögerlich und Bedenken haben, wenn es darum geht, 
neue Märkte zu erschließen. Das Programm hilft einem, die Schale zu durchbrechen und sagt einem, was die Vor- und  
Nachteile in Indien sind, was man erwarten kann, und all das zahlt sich direkt aus. Wir haben durch das MIIM eine großartige, 
lehrreiche Erfahrung gemacht. Herr Abhishek Singh, Vertriebsleiter, Grimme GmbH

n	 Hilfestellung bei der Einholung von Genehmigungen  
und Freigaben von diversen Regierungsbehörden und  
den bundesstaatlichen Regierungen in Indien

n	 Planung von Treffen mit zuständigen Regierungs- und 
bundesstaatlichen Behörden

Investitionsnachbereitung
n	 Lobbyarbeit für Gesetzesänderungen

n	 Lösung von Problemen mit Regierungsbehörden

Branchen- und Fachexperten, die branchen- und fachspezifische 
Informationen bereit stellen und Investoren während des 
gesamten Investitionszyklus unterstützen. Darüber hinaus, 
bietet Invest India im Rahmen des Programms „Make in India“ 
Unterstützung an.



Punjab:
Punjab Bureau of
Investment Promotion  
(PBIP) 

Rajasthan:
Rajasthan State Industrial
Development & Investment
Corporation Limited  
(RIICO)

Gujarat:
Industrial Extension Bureau
(INDEXTB)

Maharashtra:
Maharashtra Industrial Development
Corporation  
(MIDC)

TAMIL NADU:
Tamil Nadu Industrial Development
Corporation  
(TIDCO)
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Partner für Handelserleichterung: Regierungen der Bundesstaaten Indiens

PARTNER



West Bengal:
West Bengal Industrial Development
Corporation  
(WBIDC)

ODISHA:
Industrial Promotion & Investment
Corporation of Orissa Limited
(IPICOL)

Madhya Pradesh:
Trade & Investment
Facilitation Corp. Ltd.  
(TRIFAC)

Andhra Pradesh:
Economic Development Board  
(EDB)

TELANGANA:
Invest Telangana

Karnataka:
Karnataka Udyog Mitra  
(KUM)
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Partner für Handelserleichterung: Regierungen der Bundesstaaten Indiens

Kostenfreie Leistungen

n	 Zuteilung von Bauland für Fertigungsanlagen

n	 Unterstützung bei der Einholung von Genehmigungen 
und Freigaben durch die bundesstaatlichen  
Regierungen und die dazugehörigen Behörden

n	 Vergabe von Genehmigungen für die Nutzung von  
Infrastruktureinrichtungen bei bewilligten Projekten 
im jeweiligen Bundesstaat 

n	 Einleitung von Abhilfemaßnahmen bei Problemen  
mit Regierungsbehörden im jeweiligen Bundesstaat

n	 Planung von Treffen zwischen den Unternehmen  
und zuständigen Regierungsbeamten des jeweiligen  
Bundesstaates, sofern erforderlich

Durch die MIIM-Initiative wurden wir mit professionellen Partnern vernetzt, die uns bei der Markteinschätzung sowie  
beim Markteintritt tatkräftig unterstützt haben. Der MIIM-Knowdelge-Partner EAC hat uns während des kompletten  
Marktforschungsprozesses begleitet, während der Finanzierungspartner DEG uns bei sämtlichen finanziellen Fragen  
geholfen hat. Auch die Unterstütung im Visaprozess war äußerst nützlich.
Herr Carlo Graepel, Vorstandsmitglied, Graepel GmbH
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Partner für Steuer- und Rechtsfragen, Indien: 

Khaitan & Co. ist ein Traditionsunternehmen, das eine zuverlässige 
Rechtsberatung für indische Unternehmen und internationale 
Konzerne anbietet. Die 1911 gegründete Kanzlei bietet die 
komplette Bandbreite an Beratungsdienstleistungen und ist mit 
mehr als 550 Experten in ganz Indien präsent.

Leistungen

Kostenfreie Leistungen
n	 Erstberatung zu grundlegenden Geschäfts- und 

M&A-bezogenen Fragen über die Hotline und  
Q&A-Telefonate

n	 Regelmäßige Updates zu Neuerungen im Steuerrecht 
sowie zu aktuellen Gesetzesänderungen in Indien

Kostenpflichtige Leistungen
n	 Unternehmens- und Wirtschaftsberatung 

n	 M&A-Transaktionen und Private Equity/ Venture Capital 

n	 Arbeit- und Sozialrecht

n	 Konfliktlösungen 

n	 Banking und Finanzdienstleistungen

PARTNER

Khaitan & Co. verfügt über Spezialistenteams mit umfassender 
Branchen-, Themen- und Rechtsexpertise. Auf Grundlage einer 
projektbasierten Matrixorganisation entwickelt das Unternehmen 
effektive Lösungen für seine Kunden.

n	 Geistiges Eigentum/ Patente 

n	 Direkte und indirekte Steuern 

n	 Wettbewerbs- und Kartellrecht

n	 Fonds

n	 Verfahrenspraxis für Privatkunden 

n	 Wirtschaftskriminalität 

n	 Energie, Infrastruktur und Ressourcen 

n	 Kapitalmärkte 

n	 Immobilienwirtschaft 

n	 Umweltschutzvorschriften
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Das MIIM-Programm hat unser Verständnis für die grundlegende Situation in Indien geschärft, uns (durch Workshops und 
Webinare) mit Tipps für die Arbeit in Indien versorgt und transparente Informationen über Unterschiede im Arbeitsumfeld  
in Indien und Deutschland bereitgestellt. Diese Vorbereitung und Informationen, die wir vom MIIM-Team erhielten, waren 
äußerst wichtig für uns, um den Markteinstieg in Indien leichter zu gestalten.   	
Herr Gerhard Vollath, Leiter Marketing/Vertrieb International, Schredel GmbH

Finanzierungspartner:

Die DEG ist eine Tochtergesellschaft der KFW Bankengruppe 
und zählt zu den größten Entwicklungsbanken in Europa. Seit 
1962 unterstützt und strukturiert die DEG Langzeitinvestments 
privater deutscher und internationaler Unternehmen in 

Leistungen 

Kostenfreie Leistungen
n	 Erstberatung zu grundlegenden Finanzierungsfragen 

über die Hotline und Q&A-Telefonate
n	 Förderprogramme, darunter Kofinanzierung von  

Machbarkeitsstudien, Maßnahmen zur effizienten  
Ressourcennutzung und Erreichung operativer  
Exzellenz, Qualifizierungsprogramme für Mitarbeiter,  
Zulieferer und Kunden, uvm.

n	 Networking-Events (z.B. in den Bereichen Agrarindustrie, 
Automobilindustrie, produzierendes Gewerbe,  
Infrastruktur, erneuerbare Energien)

n	 Globales Netzwerk lokaler und internationaler  
Entscheidungsträger

Kostenpflichtige Leistungen
n	 Entwicklung langfristiger projekt- oder  

unternehmensspezifischer Finanzierungslösungen
n	 Eigenkapital
n	 Langfristige Darlehen
n	 Mezzanine Finanzierung
n	 Garantien
n	 Finanzierungsmittel

Entwicklungs- und Schwellenländern, darunter in den Bereichen 
Agrarindustrie, Infrastruktur, Fertigung oder im Dienstleistungssektor.  
Ziel der DEG ist es, den Mehrwert der Auslandsinvestitionen 
ihrer Kunden zu steigern.
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Finanzierungspartner:

State Bank of India (SBI), ist die größte Geschäftsbank in Indien 
mit mehr als 24.000 Filialen im ganzen Land sowie 190 Büros in 
35 weiteren Ländern der Welt. Die SBI hat sich in Deutschland 

Leistungen 

Kostenfreie Leistungen
n	 Erstberatung zu grundlegenden Anfragen über  

E-Mails und persönliche Gespräche
n	 Kontoeröffnung für Unternehmen und deren  

Vertreter/ Mitarbeiter in Indien

Kostenpflichtige Leistungen
n	 Bankingprodukte und -services, darunter:

•	 Auslandsüberweisungen

•	 Investmentbanking-Services (Zukäufe,  
Projektbewertung und -beratung etc.) durch  
die indische Tochtergesellschaft SBI Caps 

PARTNER

•	 Bereitstellungen von Krediten in Fremdwährungen  
in Deutschland/ Europa unter festgelegten  
Bedingungen

•	 Bereitstellungen von INR-Krediten in Indien durch  
unsere Filialen unter festgelegten Bedingungen 

•	 Unterstützung vor Ort hinsichtlich anderer  
Finanzprodukte und -dienstleistungen durch  
SBI’s Tochtergesellschaften in Indien

erstmals 1965 mit einer Repräsentanz in Frankfurt/Main 
niedergelassen, welche 1974 zu einer vollwertigen Filiale 
ausgebaut wurde.

24
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Wir sind bereits in Indien präsent und das Programm hat uns geholfen, unsere nächsten Schritte voranzutreiben und unsere 
Präsenz in Indien auszubauen, insbesondere unsere neue Produktionsstätte in einem weiteren indischen Bundesstaat.  
Ich kann dem deutschen Mittelstand nur empfehlen, an diesem Programm teilzunehmen.
Dr. Henri-Jacques Topf, CEO, Schneider International Holding GmbH

Finanzierungspartner:

Die Deutsche Bank (DB) ist seit 1980 in Indien aktiv und beschäftigt 
mehr als 13.500 Mitarbeiter vor Ort. Durch das umfangreiche  
globale Transaktionsbankengeschäft stellt DB India heute einen 
vollständig integrierten Finanzdienstleister für Unternehmen, 
Institutionen und Privatkunden in Indien dar. Die Deutsche Bank 

Leistungen 

Kostenfreie Leistungen
n	 Erstberatung bei grundlegenden Finanzierungsfragen
n	 Ausführliches Gespräch vor Ort mit einem erfahrenen 

Kundenberater über Ihr Unternehmen und damit  
verbundene Finanzierungsbedürfnisse

n	 Devisenberatung
n	 Monatlicher Newsletter über die Wirtschaft, den  

Finanzsektor und die Unternehmenslandschaft in Indien
n	 Zugang zum Global Markets Research Portal der  

Deutschen Bank
n	 Beratung zu Fremdwährungskrediten im Ausland (EcB), 

einschließlich konzerninterne Darlehen (für Kontoinhaber)
n	 Korrespondenz mit der Aufsichtsbehörde Reserve Bank 

of India (RBI) zu allen bankaufsichtsrechtlichen Fragen 
(für Kontoinhaber)

betreibt Filialen in 17 Städten in Indien. Durch die Zusammenarbeit 
mit diversen Partnerbanken bietet die Deutsche Bank ihren 
Kunden die Möglichkeit, ihr Forderungsmanagement an 1.000 
Stellen sowie ihr Zahlungsmanagement an mehr als 5.000 
Stellen abwickeln zu lassen.

Kostenpflichtige Leistungen
n	 Kreditvergabe (Kontokorrentkredite/Barkredite,  

Darlehen)
n	 Cash Management (Girokonten, landesweites Cash  

Management, Fremdwährungszahlungen)
n	 Handelsfinanzierung (Grenzüberschreitende  

Transaktionen – Importe – Exporte, Bankgarantien,  
Binnenhandel)

n	 FX-Management (Währungsabsicherung,  
Termingeschäfte, Spottransaktionen) 

n	 Maßgeschneiderte und strukturierte Lösungen für  
Ihr Cash- und Trade Management
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Partner-Handelskammer: 

Leistungen 

Kostenfreie Leistungen
n	 Erstberatung zu grundlegenden Fragen über  

die Hotline und Q&A-Telefonate

n	 Unterstützung deutscher Delegationsreisen nach  
Indien durch ein umfangreiches Kunden-, Medien- und 
Vertriebsnetz

Kostenpflichtige Leistungen
n	 Suche möglicher Geschäftspartner

n	 Marktforschung

n	 Unternehmensgründung

Die Deutsch-Indische Handelskammer (IGCC) ist die größte 
bilaterale deutsche Handelskammer weltweit mit mehr als 
6.000 Mitgliedern.

Sie unterstützt deutsche Unternehmen beim Aufbau und der 
Erweiterung ihrer Geschäftsbeziehungen in Indien. Die IGCC 

PARTNER

ist fest in Indien etabliert und betreibt ihren Geschäftsstellen 
in Mumbai, Delhi, Bengaluru, Pune, Chennai, Kolkata und ein 
Verbindungsbüro in Düsseldorf.

n	 Personalbeschaffung

n	 Teilnahme an Messen

n	 Interkulturelle Schulungen

n	 Rechtsabteilung / Mediation

n	 Publikationen

n	 Handelskammermagazins Indo-German Economy

n	 Presselinkletter

n	 Newsletter
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Vielen Dank für Ihre umfassende Unterstützung bei der Gründung unseres Tochterunternehmens KUHME Valves India. 
Wie freuen uns außerordentlich, dass die Indische Botschafterin als Schirmherrin des einzigartigen MIIM-Programms 
auftritt. Für uns, als deutsches Technologieunternehmen, liefert die Plattform ausgezeichnete Unterstützung bei der 
Intensivierung unserer Geschäftsbeziehungen zur indischen Industrie.
Herr Stephan Simon, Geschäftsführer, Kühme Armaturen GmbH

Technologiepartner:

Global Innovation & Technology Alliance (GITA) ist ein  
„not-for-profit Public Private Partnership (PPP)“ Unternehmen,  
das gemeinsam vom indischen Technology Development Board 
(TDB), dem Department of Science & Technology (DST) und dem 
Verband der Indischen Industrie (CII) getragen wird.  

Leistungen 

Kostenfreie Leistungen
n	 Erstberatung zu grundlegenden technologiebezogenen 

Fragen durch Telefonate, E-Mails, Berichte usw.

n	 Bereitstellung einer virtuellen Plattform zur Herstellung 
einer Verbindung zum indischen Innovationssystem

Kostenpflichtige Leistungen
n	 Bereitstellung von maßgeschneiderten Informationen  

zu Stakeholdern, die potenzielle Technologiepartner 
und Experten aus Industrie, Wissenschaft und  
R & D-Instituten sein könnten

n	 Detaillierte Dokumentation und Ausführungen zu  
neuen oder aktuellen Technologien basierend auf  
eingegangenen Anfragen

GITA fördert industrielle Forschungsprojekte, indem es  
Gelder für Technologieentwicklungen/ -anpassungen/ -erwerb 
bereitstellt. Hierfür analysiert und identifiziert GITA 
Technologielücken, evaluiert den weltweiten technologischen 
Forschungsstand und fördert strategische Kooperationen. 

n	 Erkundung und Aufbau von Technologiepartnerschaften 
durch:

 •	 Fokussierte Technologie-Geschäftsdelegationen  
von und nach Indien

 •	 Technologieausstellungen, Workshops, Webinare  
und Seminare für eine Gruppe deutscher 

	 MIIM-Unternehmen in Indien, um deutsche  
Technologien einer Vielzahl von indischen  
Interessengruppen vorzustellen

n	 Technische und finanzielle Analysen der von  
deutschen MIIM-Unternehmen angebotenen  
Technologien
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Allgemeine Geschäftsbedingungen  
des MIIM-Programms:

n	 Es werden keine Mitgliedsbeiträge für teilnehmende Unter-

nehmen erhoben. Allgemeine Fragen werden prinzipiell kos-

tenfrei beantwortet.
n	 Weder die indische Botschaft noch jegliche andere Regie-

rungsbehördendürfen Gebühren für die Dienstleistungen er-

heben, die sie im Rahmen des MIIM-Programms erbringen.
n	 Die Teilnahme an gemeinsamen Workshops und an der MI-

IM-Networking- und Exchange Plattform, regelmäßige Upda-

tes zu Steuer- und Rechtsfragen sowie der Austausch von 

Informationen über Delegationsreisen und Business-Events 

werden den Mitgliedsunternehmen kostenfrei ermöglicht und 

bereitgestellt.
n	 Unternehmen, die umfassende und auf sie zugeschnittene 

Unterstützung benötigen, tragen die Kosten dieser Leistun-

gen, die von den jeweiligen Programmpartnern festgelegt 

werden, selbst. Die MIIM-Mitgliedsunternehmen sind zu kei-

ner Zeit verpflichtet, Leistungen der MIIM-Programmpartner 

in Anspruch zu nehmen und können über eine Zusammenar-

beit mit bestimmten Partnern/Leistungsanbietern innerhalb 

oder außerhalb des MIIM-Netzwerks selbst entscheiden.
n	 Für die erbrachten Dienstleistungen haften ausschließlich 

die jeweils beteiligten MIIM-Programmpartner. Individuelle 

Dienstleistungsvereinbarungen (zwischen MIIM-Mitgliedern 

und den jeweiligen Programmpartnern) müssen die Art und 

den Umfang des jeweiligen Projekts darlegen. Die indische 

Botschaft haftet nicht für die Inhalte oder Geschäftsbedin-

gungen möglicher Angebote/Leistungsvorschläge durch die 

MIIM-Programmpartner.

n	 Daher ist es die alleinige Verantwortung der betreffenden Un-

ternehmen, sich hinreichend über die Geschäftsbedingungen 

des Angebots sowie eines möglichen Vertrages mit den MIIM-

Programmpartnern zu informieren.
n	 Bedenken oder Fragen können die MIIM-Mitglieder schrift-

lich an die Indische Botschaft in Berlin unter den in dieser 

Broschüre aufgeführten Kontaktdaten richten.

Besonderer Haftungsausschluss

n	 Die Indische Botschaft in Berlin und die mit ihr verbundenen 

Konsulate haften nicht für jegliche Konflikte, Rechtsstreitig-

keiten oder Schadensersatzansprüche zwischen MIIM-Pro-

grammpartnern und teilnehmenden Unternehmen, die sich 

aufgrund bestimmter Projektverträge ergeben oder mit die-

sen in Verbindung stehen.
n	 Ausschließlich die zuständigen MIIM-Programmpartner haf-

ten für zum Zeitpunkt des Vertragsabschlusses vorherseh-

bare oder für den jeweiligen Vertrag typische Schäden oder 

Verluste.
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TESTIMONIALS

MIIM leistet sehr gute Arbeit und erreicht jedes Unternehmen in Deutschland, welches geschäftliche Interessen  
in Indien verfolgt.
Herr Andreas Püschel,  
Vertriebsingenieur Sensoren, Micro-Epsilon Messtechnik GmbH & Co. KG

NOTIZEN
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Embassy of India
Berlin

MAKE IN INDIA MITTELSTAND!

MIIM Hotline:
Email: miim@indianembassy.de
Tel: +49-30-25795514  |  Fax: +49-30-25795520

MIIM Online:
	 www.makeinindiamittelstand.de
	 https://www.facebook.com/IndiaInGermany
	 www.linkedin.com/in/miim-make-in-india-mittelstand
	 https://twitter.com/eoiberlin


